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1. Prezentacija u prodavaonici ženske konfekcije i aktivnosti u izlogu.

2. Nabava, skladištenje i prodaja svježeg voća i povrća.

3. Prodaja i uskladištenje mlinskih i pekarskih proizvoda.

4. Roba kao čimbenik prodajno-kupovnog procesa.
5. Nabava, kontrola kakvoće i čuvanje mesnih prerađevina.

6. Poželjne osobine prodavača u prodavaonici kozmetičkih proizvoda.

7. Sredstva za njegu  lica.

8. Degustacije robe i prigodne prodaje.

9. Osobna prodaja, kao najznačajnija promidžbena aktivnost.

10.  Uloga ambalaže u čuvanju i promidžbi proizvoda.
11.  Asortiman i čuvanje fermentiranih mliječnih proizvoda.

12.  Vođenje prodajnog razgovora u prodavaonici  „x“.

13.  Aktivnosti pospješivanje prodaje usmjerene na robu i prodajne prostore.

14. Osnove sprječavanje kvarenja hrane i šteta u trgovini.
15. Evidencija poslovanja prodavaonice 

16. Prodaja i naplaćivanje u prodavaonici prehrambene robe

17. Priprema odjeće za prodaju

18. Ekonomska propaganda i izlaganje robe u prodavaonici

19. Zalihe robe u prodavaonici

20. Čimbenici uspješnog poslovanja prodavaonice

21. Naručivanje i preuzimanje  sezonske robe u prodavaonici

22. Organizacija skladišnog poslovanja

     23.Dob kupca i kupovno ponašanje
     24.Izolacijski materijali u građevinarstvu

     25.Maslinovo ulje

     26.Roba kao čimbenik prodajno-kupovnog procesa

     27.Alternativni izvori energije

